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广州中望龙腾软件股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

编号：2021-007 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

√其他 （电话会议 ） 

参与单位名称及

人员姓名 

本月投资者调研活动采取现场会议以及电话会议形式，共

计 40 人参会。部分电话会议参会者无法签署调研承诺函。但

在交流活动中，我公司严格遵守相关规定，保证信息披露真实、

准确、及时、公平，没有发生未公开重大信息泄露等情况。 

具体名单见附件。 

时间 2021-11-1、2021-11-3、2021-11-8、2021-11-10、2021-11-17、

2021-11-26 

地点 广州市天河区珠江西路 15号 32层会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理兼董事会秘书：字应坤先生 

副总经理：李会江先生 

副总经理：林庆忠先生 

证券事务部经理：谭少君女士  

投资者关系活动

主要内容介绍 

互动交流情况: 

1、公司如何看待国内市场上的激烈竞争？ 

答：市场竞争向来激烈，中望软件本身就是在激烈的市场

竞争环境中成长起来的，是市场竞争造就了今天的中望。客观

上看，近几年工业软件热，促使行业市场竞争愈趋激烈，反映



在业务场景上的确对公司造成一些困扰，具体体现为订单确认

的延迟以及单价的降低等。对此，中望软件将通过持续加大产

品研发投入，进一步提升产品的品质和竞争力，加强行业生态

建设，满足细分行业客户的数字化需求，通过高性价比的产品

和服务，来提高客户的粘性。 

 

2、是否会招聘 Autodesk、达索、西门子等公司的人入职

到公司？ 

答：不拘一格降人才是中望最基本的人才观。在中望团队

中有不同职业背景，甚至不同国籍不同肤色的员工。其中不乏

具备丰富行业经验或来自知名大厂的人才。一方面，公司会努

力争取优秀的人才，同时更会看重人才的能力、价值观与中望

的匹配程度，公司不会盲目迷信“外来和尚好念经”。 

 

3、国内外的销售模式？ 

答：公司目前分为海外市场、国内商业市场以及教育市场，

公司针对不同业务板块采取不同商务策略。国内市场以直销为

主，经销为辅的方式；海外市场因地域以及疫情的原因，采用

经销为主的模式，并开始尝试本地化的策略；教育市场方面，

公司也建立了经验丰富的直销团队，同时铺设了经销渠道。 

 

4、公司销售产品的模式有哪些？如何持续获得收益？ 

答：中望软件为了满足不同的客户群体需要，旗下产品提

供“1年授权”、“3年授权”以及“永久授权”等不同的授权模

式，客户可以根据自己使用需要来购买相应的产品。结合公司

的产品特点和业务发展阶段，公司目前以销售“永久授权”为

主要模式。 



理论上说，客户购买了中望永久授权的产品（含 2D/3D），

可以永久使用所购买版本的软件产品而且无需额外付费。但现

实中，中望软件可以从老客户身上持续获取收益，主要来源于

三个方面： 

第一，客户加买，这里又分为两种情况，一种是加买同一

产品的更多 License，另一种是加买其他类型产品，2D客户买

3D等。 

第二，升级的方式。尤其大型客户，外资企业客户，升级

维护意识在增强。 

第三，定制开发，深度技术授权等方式。 

综上，中望软件中老客户重复购买（含上述三种情形）的

比例是较高的，公司可以从老客户身上持续获取收益。 

 

5、基于 Autocad的国产二次开发插件平移到中望的情况？ 

答：随着中望软件的产品性能提升，API 接口的稳定，知

名度的提高，越来越多的二次开发商主动的平移到中望软件平

台上，建立较为完善的二次开发生态体系，为用户提供一站式、

多平台、多行业的设计服务解决方案，为用户提供更好的使用

体验。 

 

6、据了解，中望的 3D 内核是自主可控的，想问下咱们的

几何约束求解器也是自己的吗？  

答：内核是自主可控的，几何约束求解器目前使用的成熟

的商业求解器 DCM，不排除未来我们寻求其他替代方案。 

 

7、国内客户购买中望 2D CAD实际需求到底是什么，是软

件确实能满足他们设计需求了？还是为了应付检查、供应链安

全？ 



答：国内客户购买 2D CAD 的驱动力还是产品能够达到客

户的需求，性价比高的产品才能够吸引客户。除国内市场外，

中望软件在 04 年就开始进入海外市场，国外的客户主要基于

成本控制和高性价比产品的追求，最终选择购买中望软件的原

因还是我们的产品满足了客户的需要。 

公司每天都会有来自全球各地的客户不断的反馈问题，客

户每天都会有新功能的诉求或者问题的反馈，从侧面反应了客

户是实实在在的在使用我们的产品。 

所以，产品力、性价比、性能稳定、轻量化和运行速度等

原因是国内客户购买 2D CAD 的先决条件。问题中提及的“应

付检查”或“供应链安全”是催化剂，如果产品达不到客户的

使用标准，也无法支撑这些催化剂带来的市场。 

附件清单（如有）  

日期 2021年 12月 02日 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



附件一：《参会人员清单》 

姓名 公司名称 

赖易强 ikaria 

陈矣骄 天风证券 

张明宇 东方红 

蒋忠永  中阅资本 

李晓诚 中阅资本 

兴证全球基金 陆士杰 

张博凯 高盛 

宋婷 高盛 

宋宇评 高盛 

章溢漫 和谐汇一 

凌晨 和谐汇一 

刘紫莹 一瓢资本 

马力 望正资产   
陈虹桥 红猫资产   
林佳义 玄甲金融   
姚敏 三和创赢   
邵艺开 国金证券  
王艳洁 国金证券  
杨晟文 国金证券  
柴允敏 Hel Ved Capital 

赵伯丰 Prusik Investment Managemt 

郭劲 高华证券 

李迪心 汇丰晋信 

顾闻 中海基金 

谢忱 东方计算机 

陈超 东方计算机 

浦俊懿 东方计算机 

冉坤 旦恩资本 

李福磊 旦恩资本 

李佳亮 聚瀚投资 

欧阳烛宇 个人投资者 

黄冠霖 智品隆 

桂习铭 智品隆 

曾映玲 智品隆 

卢永霖 智品隆 

李恭敏 宝盈基金 

杨熙 招商基金 

徐生  招商基金 

徐张红  招商基金 

陈金伟 招商基金 



 


